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Programm 2026
1. Halbjahr

Bauern- und Winzerverband 
Rheinland-Nassau e. V.
Karl-Tesche-Straße 3

56073 Koblenz

Tel.: 0261/9885-1112
Fax : 0261/9885-1300
www.bwv-net.de
E-Mail: netter@bwv-net.de 

Eine vorherige Anmeldung zu den Seminaren ist 
zwingend erforderlich! (Kontakt siehe Deckblatt)

Überweisung der Gebühren
Die Teilnehmergebühr mit der Seminarnummer nach  
Eingang der Teilnahmebestätigung bitte immer an die u. a. 
Bankverbindung überweisen:

IBAN:	 DE72 5706 0000 0000 5027 13
BIC:	 GENODEDD570
Kreditinstitut:	 DZ-Bank Koblenz

Ihr Weg zu uns!
Geodaten: 50.36446, 7.575609 

Büropark „Moselstausee“ im Moselbogen 
Von der Autobahn A48 kommend: 
Abfahrt Koblenz Nord auf der B9 in Richtung Koblenz – 
Immer geradeaus über die Moselbrücke –  
Ordnen Sie sich innerhalb der vier Spuren ganz rechts ein. 
Sie kommen nun auf die Schlachthofstraße.  
Nach ca. 500 m fahren Sie an der zweiten Ampel vor dem 
HIT-Markt rechts in die Karl-Tesche-Straße ein –  
2. Gebäude links.

Wissen ist Macht! 

Nur wer sich fortbildet bleibt auf der Höhe der Zeit 
und kann sich den stetig wechselnden Heraus
forderungen des täglichen Lebens stellen.

Der Bauern- und Winzerverband Rheinland-Nassau 
bietet Seminare und Veranstaltungen für Landwirte 
und Winzer, aber auch für alle Bürgerinnen und 
Bürger im nördlichen Rheinland-Pfalz an. 

Das Angebot erstreckt sich bewusst auch über das 
Erlernen und Einüben von Schlüsselqualifikationen, 
die das Leben und Arbeiten erleichtern und es 
ermöglichen, höhere Stufen sozialer Kompetenzen 
zu erreichen.

Sie sind alle recht herzlich eingeladen, das Angebot 
des Verbandes wahrzunehmen. 

Der Bauern- und Winzerverband Rheinland-Nassau 
möchte mit seinem Angebot auch das Interesse der 
gesamten Bevölkerung am bäuerlichen Berufsstand 
wecken.

Besuchen Sie die Seminare und Veranstaltungen im 
Haus des Verbandes in Koblenz-Rauental.
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Betrieb und Finanzen	 Se 02-126

Vermögensaufbau und Altersvorsorge mit Aktien 
und Aktien-Indexfonds (ETF)

Vermögensaufbau – Wie entsteht Vermögen? 
Wo ist der Euro am besten aufgehoben? 
Wie profitiere ich von exponentiellem Wachstum? 
Welche Verhaltensweisen fördern den Vermögensaufbau? 
Wie funktionieren Kapitalmärkte und Aktien? 
Überblick über Aktien-Indexfonds (ETF)? 
Wie finde ich den passenden ETF? 
Wie strukturiere ich meinen Vermögensaufbau?

Christian Solle, Landwirtschaftskammer Nordrhein-Westfalen

09. Februar 2026, 10:00 bis 16:00 Uhr 
Rotunde im Bauern- und Winzerverband, Koblenz

190 € für Mitglieder 
290 € für Nichtmitglieder

Soziale Medien-Seminar	 Se 04-126

Erfolgreiche Social Media-Strategie für 
Direktvermarkter und Winzer

Zielgruppenanalyse: Wen möchte ich erreichen und wie spre-
che ich diese richtig an? 
Ziele festlegen: Markenbekanntheit, Kundenbindung oder Ver-
kaufsförderung – was passt zu mir? 
Plattformwahl: Welches Netzwerk eignet sich wofür und wie 
nutze ich es optimal? 
Praxiswissen: Wie erstelle ich schöne Beiträge, die meiner 
Zielgruppe entsprechen?

Jutta Zeisset, Influencerin und Unternehmerin

09. März 2026, 10:00 bis 16:30 Uhr 
Rotunde im Bauern- und Winzerverband, Koblenz

170 € für Mitglieder 
250 € für Nichtmitglieder

Landwirtschaftsseminar 	 Se 01-126

Bestmögliche Wettervorhersage erstellen 

Einführung in die Agrarmeteorologie

Wie findet man eine gute Wettervorhersage für mehrere Tage, 
ungeachtet verschiedener Aussagen diverser Apps? 
Einblick in das Lesen von Wettermodellen, deren Unterschiede 
und Zuverlässigkeit 
Grundlagen über das Einschätzen von Unsicherheiten einer 
Wetterprognose 
Praktische Übung bezüglich der Erstellung einer  
Wettervorhersage

Verena Leyendecker, Diplom-Meteorologin 

27. Januar 2026, 10:00 – 14:30 Uhr 
Rotunde im Bauern- und Winzerverband, Koblenz

40 € für Mitglieder 
90 € für Nichtmitglieder

Agrarfinanztagung mit der DKB	 Se 03-126

Den Betrieb langfristig ausrichten – Fallstricke 
kennen und beachten

Unternehmensfinanzierung, Projektfinanzierung und 
Betriebsentwicklung 
Kooperation und betriebliche Entwicklung 
Entwicklungsszenarien – was benötigen die Betriebsleiter? 
Wie verhält man sich in Kooperationen? 
Wie muss ein Betrieb langfristig ausgerichtet werden?

Bernd Werzinger, Andy Pohle, Deutsche Kreditbank AG (DKB) 
Eckart Schlamann, entra Hof Schlamann GmbH & Co. KG

04. März 2026, 10:00 bis 16:00 Uhr 
Rotunde im Bauern- und Winzerverband, Koblenz

80 € für Mitglieder 
150 € für Nichtmitglieder

Weinbau	 Se 05-126

Raus aus der Komfortzone –  
neue Kunden kommen nicht von alleine!

Verkaufstechniken - Kniffe und Verkaufsrhetorik 
Aktives Verkaufen und Vermarkten 
Besonderheiten des Weinverkaufens kennen und sie wirkungs-
voll einzusetzen 
Warum die „WIE“ und „WAS“-Faktoren über den Verkaufserfolg 
bestimmen 
Zielgenaue Kundenansprache in der Vinothek 
Optimierte Fragetechnik und aktives Zuhören 
Von der Weinprobe zum Verkauf

Sascha Bartnitzki, Verkaufstrainer und Autor

18. März 2026, 09:30 bis 16:00 Uhr 
Rotunde im Bauern- und Winzerverband, Koblenz

220 € für Mitglieder 
310 € für Nichtmitglieder

Weingenuss und Schokolade	 Se 06-126

Wein und Schokolade –  
eine unmögliche Kombination?

Eberhard Schell ist ein renommierter Chocolatier aus dem 
württembergischen Gundelsheim. Bei ihm wird jede Kakao-
bohne zur perfekten Schokolade. Nichts hat mehr Gemein
samkeiten wie Wein und Schokolade - älteste Kulturgetränke 
der Menschheit, Terroire, Verarbeitung, Vergärung, Geschmack, 
Tannine, Fruchtaromen und mehr. 

Winzer Carsten Lunnebach kredenzt die Weingenüsse vom 
gleichnamigen Weingut in Güls. Es wird seit über 100 Jahren 
geführt. Die Betriebsphilosophie „Qualität statt Quantität“ hat 
oberste Priorität. Neben zahlreichen Auszeichnungen erhielt 
das Weingut Lunnebach im Jahr 2000 den Ehrenpreis der Stadt 
Koblenz.

17. April 2026, 19:30 bis ca. 21:30 Uhr 
Rotunde im Bauern- und Winzerverband, Koblenz

30 € pro Teilnehmer
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